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BODAN-Hausmesse: Vertrauensvoller Austausch + viel Genuss

Uber 1.300 Akteur:innen aus der Bio-Branche kamen zur BODAN-Hausmesse 2025 an
den Bodensee, um neue Bio-Produkte und die Menschen dahinter kennen zu lernen,
gemeinsam Plane zu schmieden und sich uber aktuelle Entwicklungen im Bio-Fach-
handel auszutauschen. Die Resonanz auf Seiten der Herstellenden und der Bioladen
war sehr positiv. Zur ndchsten Hausmesse wird BODAN 2027 einladen.

Uberlingen/Friedrichshafen, 30.10.2025 | Am letzten Oktober-Wochenende wurde die
Messe Friedrichshafen wieder zum Marktplatz der Bio-Branche. Auf der 22. Hausmesse
von BODAN, dem Oko-GroBhandler vom Bodensee, haben gut 190 Naturkost-Marken
aus Deutschland und Europa ihre aktuellen Produkte und Projekte vorgestellt.

Am Messe-Sonntag (26.10.) nutzten rund 1.300 Akteur:innen die Chance, Bio-Produkte
zu kosten, aus erster Hand alles Giber Beweggrinde und Qualitdtsanspriiche der Produkter-
finder und -hersteller zu erfahren und sich Gber Trends und aktuelle Herausforderungen
auszutauschen. Die meisten kamen aus dem Bio-Einzelhandel in Siiddeutschland und
Osterreich, einige auch aus ltalien, Slowenien und der Schweiz. Das groRe Come-To-
gether am Samstagabend (25.10.), bei dem sich Ausstellende, Besucher:innen und
Branchenakteur:innen fréhlich mischten, sorgte flir einen warmen Messestart.

Ausstellende + Besucher:innen sehr zufrieden mit dem Messe-Verlauf

.Die Ausstellenden zeigten sich glicklich Uber die Besucherfrequenz an ihren Standen
und die Entscheiderdichte auf Seiten der Bioladen®, berichtet BODAN-Geschaftsfihrer
Sascha Damaschun.

»LAn unserem Stand war von Anfang an immer was los*, freut sich etwa Lazaro Cam-
puzano von Demeter-Felderzeugnisse. ,Die BODAN-Hausmesse bietet die Blihne, auf der
ich die Ladner:innen auch wirklich kennenlernen kann und auf der ich die Chance habe zu
vermitteln, was mich bewegt, warum und mit welchem Qualitdtsanspruch ich das Produkt
entwickelt habe®, sagt Johannes Schubert, Grinder von Sankt Sprizz (Kollektiv V).

Lebendiger Austausch beim Sekt-Empfang: S. Damaschun Blick in die Messehalle Gut besucht: Die Stande rund
Come-Together am Vorabend begriit die Ausstellenden um die BODAN-Lounge
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Das Feedback der Bioldaden war ebenfalls sehr positiv. ,Flir mich war das Kennenlernen
neuer Produkte und der unmittelbare Kontakt interessant. Gesichter und Geschichten hin-
ter den Produkten sind fiir uns sehr wichtig bei der Produktauswahl und auch fiir das Kun-
dengesprach im Verkauf*, berichtet etwa Silvia Springer von Naturkost St. Josef in Wien.

Trends + Marken-Premieren

Trends, die sich laut BODAN-Einkaufsleiterin Berit Héke im Messe-Angebot abzeichne-
ten waren u.a. darmfreundliche, fermentierte oder ballaststoffreiche Lebensmittel, Scho-
koladen und Riegel mit Dattelsii3e, Vitalpilze und neue alkoholfreie Getranke.

Zu den Marken-Premieren auf der BODAN-Hausmesse gehorten u.a. vegane Bio-Ape-
ritifs von Kollektiv IV, pflanzenbasierte Schoko-Riegel von ,Champs‘, dattelgestifte
Schokoladen aus der Schweiz von ,Bio e Cacao’, pilzbasierte Fleisch-Alternativen von
,Hermann.Bio* und naturliche All-in-One-Pulver fir Power-Drinks von ,Bluefarm‘. Sehr
positiv aufgenommen wurde eine Neuheit aus dem regionalen Netzwerk ,WIR. Bio
Power Bodensee‘: der Brat- und Grillkase ,Grill-Bill* aus Milch von Ho6fen der Initiative
JWIR. Bodensee Weiderind".

Themen im Fokus + engagierte Initiativen

Wichtige Themen in den Gesprachen waren laut BODAN-Vertriebsleiterin Iris Koch
smarte Losungen fur Kommunikation und Prozess-Management wie die weiterentwi-
ckelte App fiir effizientes Leergut-Management oder die Bio-App fiir Naturkost-La-
den und ihre Community.

Rund um die BODAN-Lounge gab es wieder Gelegenheit zum Austausch mit engagierten
Initiativen und Netzwerk-Partnern. Vor Ort prasent waren u.a. die Kulturland Genossen-
schaft, die Okologische Tierzucht, ,bioverita‘, der gemeinntzige Verein zur Férderung der
Bio-Zuchtung, und Bildungs-Partner wie ,binako‘ und die Freie Landbauschule Bodensee.

Nahrboden fiir gegenseitiges Vertrauen

Auch wenn die Organisatoren mit dem Messeverlauf sehr zufrieden sind und die Stim-
mung gut war: Naturlich sei spurbar gewesen, dass die aktuelle Transformation des Bio-
Handels einige Kraft kostet. Alle seien andauernd gefordert, neue Lésungen zu suchen,
so BODAN-Geschéftsfihrer Sascha Damaschun. Aber menschlich warme Begegnungen,
wie sie auf der BODAN-Hausmesse stattfanden, seien ein Nahrboden fiir gegenseitiges
Vertrauen. ,Dieses Vertrauen ist unverzichtbar, um gemeinsam neue Wege zu gehen, die
bisweilen auch Uber noch unbekanntes Terrain fihren“, so Damaschun.
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BODAN im Ein- Gesprache und Beratung auf der Verkostung von Neuheiten, hier Aussteller im Gesprach mit Messe-
satz BODAN-Lounge Schoko-Riegel von ,Champs' besucher
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BODAN-Partnerforum 2026 + BODAN-Hausmesse 2027

Die nachste Hausmesse plant BODAN fir den Herbst 2027. ,Wir haben die Hausmesse in
einen zweijahrigen Rhythmus Uberfihrt. Seit 2023 findet im jahrlichen Wechsel unsere
BODAN-Hausmesse und unser erweitertes BODAN-Partnerforum statt®, erklart Sascha
Damaschun. Beide bieten viel Raum fir die Begegnhung von Akteur:innen aus Anbau, Her-
stellung und Handel.

Wahrend bei der BODAN-Hausmesse eher die Produkte im Mittelpunkt stehen, geht es
beim BODAN-Partnerforum ums gemeinsame Entwickeln von Strategien und Konzep-
ten, um die soziale Dimension des Bio-Handels und um resiliente Strukturen. ,Dieses For-
mat haben wir 2024 erstmals realisiert. Es hat sehr wertvolle Ergebnisse und starke Im-
pulse gebracht”, so der BODAN-Geschaftsfuhrer, ,wir freuen uns darauf, im Sommer 2026
daran anzuknipfen.®

BODAN - Wir bewegen Bio seit 1987

Seit tGber 35 Jahren versorgt BODAN selbststandige Hof- und Naturkostladen mit Bio-
Waren — von frischem Obst und Gemuse uber Fleisch-, Kase- und Molkereiprodukte bis
hin zu Kosmetik. Dabei ist unser Pioniergeist bis heute lebendiger denn je.

Mit dem Ziel nachhaltige Wertschopfungskreislaufe partnerschaftlich zu gestalten, ver-
binden wir Akteur:innen vom Acker bis zum Teller. Als Oko-GroRhandler transportieren
wir nicht nur ihre Waren. Wir sind auch Werte-Botschafter und Entwicklungspartner — fir
Lieferant:innen, Kund:innen und Regionen.

PRESSEKONTAKT

Silva Schleider, BODAN GrofRRhandel fir Naturkost GmbH, Zum Degenhardt 26, 88662
Uberlingen, Tel. +49 / 7551 / 94 79-4 37, silva.schleider@bodan.de, www.bodan.de.
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